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Milano - Le fasi della trattativa ed il linguaggio persuasivo

di Spataro 

Negoziazione strategica per professionisti - dott. Mario Alberto Catarozzo
Sabato 2 Marzo 2012 - Dalle 10.00 alle 18.00
Milano, Presso l'Hotel Auriga, via Pirelli 7

del 2012-02-27 su Civile.it, oggi e' il 26.04.2024

Dalla presentazione del Corso che IusOnDemand propone in collaborazione con il dott. Mario Alberto Catarozzo:

"Esistono due tipi di negoziazione: la negoziazione per la risoluzione dei conflitti, dove l'obiettivo Ã¨ condurre in porto la trattativa
in modo soddisfacente per tutte le parti interessate, siate voi parte della trattativa o terzi mediatori.

"Esiste poi la negoziazione strategica di business, dove l'obiettivo Ã¨ ottenere il massimo dal tavolo negoziale.

"Sono due situazioni diverse che richiedono approcci differenti, diversi stati d'animo e strategie adeguate. Abili negoziatori si
diventa, al di lÃ  di inclinazioni personali che spesso vengono scambiate per abilitÃ  di vendita.

"Negoziare e vendere, infatti sono due cose diverse.

"In questo corso impareremo come diventare abili negoziatori: la preparazione, le fasi e la gestione del tavolo negoziale nelle
divese situazioni, sia per gestire i conflitti che per fare business."

Per maggiori informazioni visita la pagina dedicata con il podcast del dott. Mario Catarozzo

http://www.civile.it/corsi/catarozzo-negoziazione-per-professionisti.php - Dott. Catarozzo

Hai letto: Milano - Le fasi della trattativa ed il linguaggio persuasivo

Approfondimenti: Corso > Presentazione > Comunicazione > Avvocati > Vetrina > Eventi > Evento > Marzo2012 > -y- > 
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